
Business Model Canvas

Description succincte: Le «Business Model Canvas» te permet de décrire ton modèle d’affaires. La modélisation est là pour t’aider à décrire l’essentiel de 

ton activité et te donner une vue d’ensemble de ce que tu souhaites atteindre. La pièce maîtresse du Business Model Canvas est la proposition de valeur, 

TXL�GRLW�LQGLTXHU�OH�EpQp²FH�TXH�WD�FOLHQWqOH�YD�HQ�WLUHU��/D�SURSRVLWLRQ�GH�YDOHXU�GRLW�FRQWHQLU�XQ�PHVVDJH�TXL�HVW�OH�SOXV�FODLU�HW�OH�SOXV�VLPSOH�SRVVLEOH��HW�

qui explique pourquoi TA solution est différente et digne d’intérêt.

Consigne succincte: Les différents facteurs à intégrer à ton modèle d’affaires sont: les propositions de valeur, les segments de clientèle, les canaux, les 

relations client, la structure de chiffre d’affaires, les principales activités, les ressources, les partenariats et la structure des coûts. Ils sont remplis dans 

Partenariats

Qui sont les partenaires clés et les 
fournisseurs·ses clés?

Principales activités

Quelles sont les activités clés 
que requièrent ta proposition 
de valeur ainsi que les 
canaux de distribution et de 

Structure de coûts

Quels sont les principaux coûts dans ton modèle d’affaires?

Relations client

¢�TXHO�W\SH�GH�UHODWLRQ�FOLHQW�OHV�
différents segments de clientèle 
peuvent s’attendre?

Canaux

Par quels canaux atteins-tu ta 
clientèle?

Structure de chiffre d’affaires

Pour quel avantage ta clientèle est-elle disposée à dépenser de 

Ressources

De quelles ressources clés as-tu 
besoin pour ta proposition de 
YDOHXU��OD�GLVWULEXWLRQ��HWF�"
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Proposition de valeur

Quels avantages pour la clientèle? 
Quels sont les problème que je 
contribue à résoudre?

Segments de clientèle

À qui proposes-tu ton avantage? 
Qui est ta clientèle principale?
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